Contratos comerciais

Existem varios tipos de contratos usados na actividade comercial, que
obedecem a regras especificas.

Em termos gerais, contrato é o acordo entre duas ou mais vontades para criar,
modificar ou extinguir direitos e obrigagdes. Os contratos pressupdéem um acordo de
vontades normalmente diferentes mas que se manifestam no mesmo sentido. Por
exemplo, na compra e venda, o vendedor vende e o comprador compra. O resultado
destas duas vontades divergentes € a compra e venda e, consequentemente, a
transmissao da propriedade sobre o bem.

Geralmente, para que um contrato exista e seja valido, € necessario que:

= 0s contraentes tenham capacidade para contratar;

= 0s contraentes prestem mutuo consentimento;

= 0 objecto do contrato seja possivel, no sentido legal e fisico. Isto €, nao pode ser
ilegal ou indeterminavel. Também nao pode ser contrario a ordem publica nem
ofensivo dos bons costumes. Por exemplo: ndo é legal contratar alguém para
matar outra pessoa; e nao é fisicamente possivel vender o Sol, nem fazer com que
nao chova.

Se alguém celebrar este tipo de contrato, considera-se que ele nido existe perante a
lei, logo ndo ha protecgéo juridica para quem o celebra.

Regra geral, sempre que a lei ndo disponha em contrario, o contrato € valido sem ter
de obedecer a mais formalidades. Assim, existem contratos:

- formais - os que, por lei, ttm de respeitar determinadas formalidades;

- nao formais - os que sao validos independentemente de quaisquer formalidades.

A solidariedade nas obrigagdes comerciais
Dos contratos resultam obrigagdes para as partes envolvidas. Nas obrigacdes
comerciais, em principio, os co-obrigados sdo responsaveis solidariamente.

Cumprimento, lugar e prazo

O contrato deve ser pontualmente cumprido, e s6 pode modificar-se ou extinguir-se
por mutuo consentimento dos contraentes ou nos casos admitidos na lei.

Quando alguém se compromete, por contrato, a cumprir uma prestagéo, deve realiza-
la integralmente e nao por partes, excepto se for outro o regime acordado entre as
partes ou resultante da lei.
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A prestacdo tanto pode ser feita pelo préprio devedor ou seus representantes, como
por qualquer outra pessoa interessada no cumprimento da obrigacédo, excepto se o
contrato ndo o permitir ou o credor for prejudicado com isso. No entanto, € sempre ao
credor que a obrigagcao tem de ser cumprida.

A prestacdo deve ser efectuada no lugar do domicilio do credor, ou no local
indicado no contrato ou determinada em legislacao especifica. No entanto, se se tratar
de coisa movel determinada, a prestagdo deve ser cumprida no lugar onde esta se
encontrar na altura da conclus&do do negécio.

Se nada for estipulado ou se a lei nada disser, o credor pode exigir o cumprimento
da obrigacao a todo o tempo, tal como o devedor se pode exonerar dela também a
todo o tempo.

No entanto, se for necessario estabelecer um prazo e as partes ndo acordarem na sua
determinacao, a fixagao do prazo podera ser feita pelo tribunal.

Normalmente, o prazo para cumprimento das obrigagdes € estipulado no contrato. No
entanto, quando se verifiquem determinadas circunstancias excepcionais, o credor
pode exigir o cumprimento da obrigagdo mesmo antes de decorrido o prazo fixado. Por
exemplo, se o devedor se tornar insolvente, mesmo que a insolvéncia nao tenha sido
decretada judicialmente, ou se por causa imputavel ao credor, diminuirem as garantias
do crédito ou nao forem prestadas as garantias prometidas.

O cumprimento da prestacao também pode ser exigivel antes do prazo estipulado,
quando se trate de dividas pagaveis em prestagdes, nas quais a falta de pagamento
de uma acarreta o vencimento de todas, ou seja, o credor pode exigir o pagamento de
todas as que ainda se encontrem em divida.

Existe um principio geral para o caso de ndo cumprimento culposo das obrigagcbes por
causa imputavel ao devedor, pelo qual este se torna responsavel pelo prejuizo que
causar ao credor. Assim, o credor pode exigir-lhe ndo s6 a prestacdo em divida como
também uma indemnizacéao pelos danos sofridos.

Garantias

Em principio, pelo cumprimento da obrigacdo respondem todos os bens do devedor
que possam ser penhorados.

No entanto, é possivel, por convencdo das partes, limitar a responsabilidade do
devedor a alguns dos seus bens, no caso de a obrigacdo ndo ser voluntariamente
cumprida.

Os meios de que o credor dispde para acautelar os seus créditos sao as:
- garantias pessoais;
- garantias reais.
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GARANTIAS PESSOAIS

As garantias pessoais consistem em uma pessoa ou entidade, assegurar o
cumprimento das obrigagdes contratuais de uma segunda pessoa ou entidade caso
esta entre em incumprimento. Sdo garantias pessoais a fianga e o aval.

Fianca

Existe a garantia da fianga quando uma pessoa — o fiador — se responsabiliza pelo
cumprimento de uma obrigagdo, no caso de o devedor — afiangado — ndo a cumprir. A
fianca ndo pode exceder a divida principal nem ser contraida em condigcbes mais
onerosas, mas pode ser contraida por quantidade menor ou em condicbes menos
onerosas.

Em regra, o fiador s6 tem de cumprir a obrigacdo depois de o devedor ter sido
executado judicialmente, e se executados todos os seus bens, estes nao forem
suficientes para pagar integralmente ao credor.

No entanto, o fiador pode ser chamado a pagar antes de os bens do devedor serem
executados, quando se verifiquem algumas circunstancias, nomeadamente se o fiador
assumir a posicao de pagador principal ou quando renuncia ao beneficio da excussao
prévia. Este beneficio consiste em o fiador se poder recusar a cumprir a obrigagéo
enquanto o credor nao tiver esgotado (excutido) todos os bens do devedor para
satisfazer o seu crédito, e ainda, mesmo apds a execugao, se o fiador provar que o
crédito nao foi satisfeito por culpa do credor.

Assim, se o fiador se obrigar como principal pagador, o credor pode exigir-lhe o
cumprimento da obrigacao, logo que o devedor nao o faga no prazo estipulado.

No entanto, nas obrigagdes comerciais, o fiador é sempre solidario com o seu
afiancado, e isso significa que o credor pode exigir-lhe o pagamento da divida,
independentemente de propor uma acg¢ao contra o devedor.

De qualquer forma, se o fiador cumprir a obrigacdo do devedor pode, posteriormente,
exigir-lhe o que pagou.

Quando uma terceira pessoa se responsabiliza pelo cumprimento da obrigagéo, caso
o fiador ndo a cumpra, estamos perante uma sub-fianga, que segue as mesmas
regras que a fiancga.

Aval

O aval é uma garantia pessoal, dada por terceiro, ao pagamento total ou parcial das
dividas expressas em letras, livrangas ou cheques.
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GARANTIAS REAIS

As garantias reais asseguram o pagamento ao credor, caso haja incumprimento,
através do valor de um bem ou dos rendimentos gerados por certos bens.

Nestas garantias, sdo certos e determinados bens do devedor ou de terceiros, que
garantem o cumprimento da obrigagédo. Assim, o credor que tenha a garantia de certos
bens a assegurar o seu crédito sera um credor preferencial, isto €, no caso de o
devedor ndo cumprir a sua obrigagdo, o credor tera o direito de se pagar pelo valor
desses bens, antes dos credores que nao disponham de nenhuma garantia — os
credores comuns.

Constituem garantias reais o penhor, a hipoteca, a consignacao de rendimentos.

Penhor

O penhor confere ao credor o direito a satisfagdo do seu crédito (bem como dos juros,
se os houver) com preferéncia sobre os demais credores, pelo valor de determinado
bem moével ou pelo valor de créditos nao hipotecaveis, pertencentes ao devedor ou a
terceiro.

Ou seja, ha duas espécies de penhor:

= o penhor de coisas - s6 produz efeitos se se entregar o bem empenhado, ou
documento que confira a exclusiva disponibilidade dela, ao credor ou a terceiro;

= o penhor de direitos - sé € admitido quando estes tenham por objecto bens
moveis e sejam susceptiveis de transmissdo. A sua constituicdo esta sujeita as
regras de forma e publicidade exigidas para a transmissao dos direitos
empenhados, podendo até ser exigida escritura publica para ser valido.

Uma vez que o penhor é geralmente a garantia de pagamento de uma divida, o
credor pode fazer vender judicialmente o bem ou o direito empenhado, se o devedor
nao cumprir atempadamente a sua obrigagdo, e fazer-se pagar pelo valor dessa
venda, antes de quaisquer outros credores. No entanto, as partes podem estabelecer
que a venda se fara extrajudicialmente, ou que o bem empenhado seja adjudicado ao
credor pelo valor fixado pelo tribunal.

Sempre que se caucional/garante uma divida comercial, o penhor é considerado
mercantil.

Normalmente, o objecto empenhado fica na posse do credor, mas pode convencionar-
se que seja entregue a terceira pessoa

Neste tipo de penhor, a entrega do bem é muitas vezes simbdlica - por exemplo, em
vez de se entregarem mercadorias em transito, pode entregar-se a guia de transporte
correspondente.

Todos os titulos de crédito podem dar-se em penhor. Se o titulo é ao portador, basta a
sua entrega efectiva. Se o titulo é a ordem, faz-se um endosso com a clausula «valor
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em garantia», «valor em caugao» ou outra equivalente. Finalmente, se se tratar de
titulo nominativo, averba-se o facto nos registos do emitente. Até as quotas de uma
sociedade por quotas podem ser penhoradas desde que se faga o respectivo registo
na conservatoria do registo comercial competente.

Em caso de ndao pagamento da divida, o penhor mercantil pode ser vendido por meio
de corretor, ndo sendo necessario recorrer aos tribunais

Além destas garantias, existe ainda uma outra - a declaragdo de faléncia do
devedor, que nado se destina a conceder a cada credor qualquer preferéncia em
relagdo aos outros. Visa apenas assegurar a igualdade entre todos os credores
comuns e a impedir que o devedor beneficie mais uns que outros.

O devedor declarado falido ficara incapacitado de administrar e dispor dos seus bens,
para evitar que agrave o seu estado patrimonial.

Ha ainda garantias que sdo constituidas no momento em que o devedor contrai a
obrigacéao, e ha outras que so6 se constituem quando o credor vai a tribunal exigir o seu
crédito — sdo as garantias judiciais. E 0 caso, por exemplo, do arresto ou da penhora.

Hipoteca

A hipoteca confere ao credor o direito de ser pago pelo valor de determinados bens
imoveis, ou equiparados, pertencentes ao devedor ou a terceiro, com preferéncia
sobre os demais credores que ndo gozem de privilégio especial ou de prioridade de
registo.

A hipoteca:

= tem de incidir sobre bens imdveis ou sujeitos a registo (por exemplo, casas,
embarcagdes ou automoveis);

= tem de ser registada na conservatoria competente, para produzir efeitos quanto as
partes e a terceiros;

= concede preferéncia ao credor hipotecario, relativamente aos outros credores
(excepto aqueles a que a lei concede privilégios especificos), mas esta preferéncia
s6 se pode fazer valer mediante o registo da hipoteca e sua prioridade.

Portanto, o registo € uma formalidade essencial para a garantia dos credores
hipotecarios. Mesmo que existam varias hipotecas sobre o mesmo imével, o credor
que primeiro a registou tem preferéncia sobre outros credores hipotecarios, mesmo
que nao tenha sido o primeiro a constituir a hipoteca. A preferéncia hipotecaria
estabelece-se segundo a prioridade do registo, ou seja, a ordem cronolégica por que é
feito.

Outra caracteristica importante da hipoteca é o facto de onerar os bens sobre que
recai, seja quem for o seu detentor. Estes bens respondem directa e imediatamente
pelo cumprimento da obrigagdo que acautelam. Por isso € que se o proprietario de um
imovel o pode vender, e ndo prejudica o credor hipotecario. Isto porque o prédio
hipotecado continua a responder pela obrigacao a que estava ligado.
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Na falta de pagamento por parte do devedor, o credor hipotecario nao pode apropriar-
se dos bens hipotecados, tendo que os arrematar em praga, na altura da venda
judicial.

Regra geral, a hipoteca € voluntaria, ou seja é constituida por vontade das partes, e
quando recai sobre bens imoveis, é realizada mediante escritura publica.

No entanto, em certos casos, a lei protege determinados credores, assegurando-

lhes a garantia de hipoteca legal independentemente da vontade das partes.

Assim, os credores que tém hipoteca legal s&o:

= 0o Estado e as autarquias locais, sobre os bens cujos rendimentos estao sujeitos a
constituicdo predial, para garantia do pagamento desta contribui¢ao;

= o Estado e as demais pessoas colectivas publicas, sobre os bens dos
encarregados da gestdo de fundos publicos, para garantia do cumprimento das
obrigacgdes por que se tornem responsaveis;

= 0 menor, o interdito e o inabilitado, sobre os bens do tutor, curador e administrador
legal, para assegurar a responsabilidade que nestas qualidades vierem a assumir;

= 0o credor por alimentos;

= 0 co-herdeiro, sobre os bens adjudicados ao devedor de tornas, para garantir o
pagamento destas;

= 0 legatario de dinheiro ou outra coisa fungivel, sobre os bens sujeitos ao encargo
do legado ou, na sua falta, sobre os bens que os herdeiros responsaveis
receberem do testador.

As hipotecas legais podem ser registadas em relagdo a quaisquer bens do devedor,
quando nao forem especificados por lei ou no titulo respectivo os bens sujeitos a
garantia.

Ha ainda a hipoteca judicial, que a lei atribui ao credor munido de uma sentenga que
condena o réu-devedor a pagar uma prestagcdo em dinheiro, a faculdade de fazer
registar hipoteca sobre imoéveis do mesmo devedor, sem o consentimento deste, para
garantia do seu crédito.

Consignacao de rendimentos

A consignagdo de rendimentos garante o cumprimento da obrigacdo mediante a
consignacao dos rendimentos de certos bens imdveis, ou de certos bens moveis
sujeitos a registo.

A consignacdo de rendimentos pode garantir o cumprimento da obrigacdo e o
pagamento dos juros, ou apenas o cumprimento da obrigagédo ou sé o pagamento dos
juros.

Assim, a consignacao de rendimentos recai sobre rendimentos e n&o sobre os bens
que as produzem. Por exemplo, se o devedor consignar os rendimentos de um prédio
arrendado, para garantia de um empréstimo que contraiu, o credor ficara com o direito
de receber as respectivas rendas até a extingdo da divida.

L_EXFFCOIriT™

INnformacdo Juridica On-line

© Todos os direitos reservados a LexPoint, Lda.
Este texto € meramente informativo e ndo constitui nem dispensa
a consulta ou apoio de profissionais especializados.



A consignacdo de rendimentos pode fazer-se sem prazo determinado, até ao
pagamento da divida garantida, ou por determinado numero de anos.

No entanto, quando incida sobre os rendimentos de bens imdveis, a consignacao
nunca excedera o prazo de 15 anos.

A consignacéao de rendimentos é também um 6nus real que acompanha o prédio até a
extincdo da divida contraida pelo devedor, e pode ser voluntaria ou resultar de decisao
judicial.

O acto constitutivo da consignacao de rendimentos voluntaria deve constar:
= de escritura publica ou de testamento, se respeitar a coisas imoveis;
= de escrito particular, quando recaia sobre bens moéveis.

A consignacao de rendimentos esta sujeita a registo (na conservatéria do registo
predial), excepto se tiver por objecto os rendimentos de titulos de crédito nominativos,
caso em que deve ser mencionada nos titulos e averbada.

Referéncias

Cadigo Civil, art.° 219, 220, 232, 280, 406, 601, 602, 627, 630, 631, 634, 638, 640, 643, 651, 656, 658,
659, 664, 666, 669, 675, 679, 686 a 688, 703 a 705, 710, 762, 772, 773, 777,778, 781, 798

Cédigo Comercial, art.° 100, 101, 397, 398, 401,

Lei Uniforme Relativa as Letras e Livrangas, art.° 30

Lei Uniforme Relativa ao Cheque, art.®° 25

Caddigo dos Processos Especiais de Recuperagdo da Empresa e de Faléncia, art.° 147

Caddigo do Processo Civil, art® 406°, 821

Cddigo do Registo Predial, art.° 2 al. h)
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Os VARIOS CONTRATOS COMERCIAIS

No desenvolvimento da sua actividade, sdo varios os contratos comerciais a que as
empresas podem recorrer na sua actividade:

= compra e venda

= mandato

=  comissao

= consignagao

= representagao

= agéncia

= concessao comercial
= consorcio

= associagdo em participagao
= franchising

= transporte

Compra e venda

Em termos gerais, a compra e venda € o contrato pelo qual um dos contraentes
(vendedor) transmite a propriedade de um bem ou um direito para o outro contraente
(comprador), mediante um preg¢o convencionado.

A compra e venda tem natureza comercial quando uma das partes — vendedor —
transfere para a outra — comprador, mediante preco convencionado, a propriedade de
qualquer coisa que o comprador destine a revenda ou aluguer, ou que o vendedor
tenha adquirido com o fim de revender.

Assim, sao comerciais:

= as compras de bens méveis para revender ou para lhes alugar o uso;

= as compras, para revenda, de titulos de crédito negociaveis;

= as vendas de bens moveis ou titulos, quando a aquisicao seja feita com o intuito
de as revender;

= as compras e revendas de bens imdveis ou de direitos a eles inerentes, quando as
compras tiverem sido feitas para revender;

= as compras e vendas de partes ou de acg¢oes de sociedades comerciais.

Promessa de compra e venda

O contrato de compra e venda pode ser precedido de outro contrato em que o futuro
comprador e o futuro vendedor se comprometem a realizar a compra e venda no
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prazo, nas condi¢cbes de preco e noutras condicdes que fixarem. E o que se chama
contrato-promessa de compra e venda. Este contrato obedece as mesmas regras
legais aplicaveis ao contrato prometido.

Se houver sinal dado pelo comprador ao vendedor, como antecipagdo de parte do
preco a pagar, € o contrato prometido — a compra e venda — n&o se realizar porque o
comprador ndo cumpriu ou por motivo que Ihe seja imputavel, o vendedor tem direito
de ficar com o sinal. Se o vendedor ndao cumpriu ou por motivo que lhe seja
imputavel a venda, o comprador tem direito a receber o dobro do sinal que prestou.

As partes podem incluir neste contrato uma clausula que permite a qualquer uma, em
caso de incumprimento da outra, requerer a execugao especifica do contrato, ou seja
obter uma sentenca judicial que produza os efeitos da declaragdo negocial do faltoso.

Referéncias
Caodigo Comercial, art.° 463 e ss
Cédigo Civil, art.° 410, 413, 441, 442, 874, 875, 879 e 830

Mandato

O mandato comercial existe quando alguma pessoa se encarrega de praticar um ou
mais actos de comeércio por mandato de outrem. Embora contenha poderes gerais,
este mandato s6 pode autorizar actos ndo mercantis por declaracdo expressa.

Quando celebrado por escrito, 0 mandato comercial esta sujeito a registo, tal como as
suas alteragdes e extingcdo. Este mandato ndo se presume gratuito mas pode sé-lo, no
entanto entende-se que o mandatario tem direito a uma remuneragdo pelo seu
trabalho.

Para ser valido, o mandato deve ser aceite pelo mandatario, de forma expressa ou
tacita, e pode ser revogado livremente por qualquer das partes.

No entanto, se for revogado ou denunciado injustificadamente, pode dar origem a
indemnizacao por perdas e danos, se nao for convencionada outra pena.

Obrigacoes do mandatario

O mandatario tem de participar ao mandante todos os factos que possam leva-lo a
revogar ou modificar o mandato. Se ndo cumprir o0 mandato de acordo com as
instrugdes recebidas e, na falta ou insuficiéncia destas, com os usos do comércio,
responde pelas perdas e danos que causar.

Obrigacdes do mandante
O mandante é obrigado a fornecer ao mandatario todos os meios necessarios a
execugao do mandato, excepto se houver convengdo em contrario.
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O mandatario ndo tem de cumprir o mandato se para isso sdo necessarios fundos que
o0 mandante nao disponibilizou. Mesmo depois de recebidos os fundos para levar a
cabo o0 mandato, e se forem necessarios mais fundos, 0 mandatario pode suspender a
execugao do mandato enquanto nio os receber.

Dos mandatarios comerciais destacam-se os gerentes, auxiliares e caixeiros

Gerentes, auxiliares e caixeiros

Chama-se gerente ao empregado que tem a seu cargo a administracdo de um
estabelecimento comercial de outrem.

Nenhum gerente pode negociar por conta propria em negociagdo do mesmo género
ou espécie da que exerce, excepto se for expressamente autorizado pele mandante.
Os auxiliares constituem uma classe intermédia entre os gerentes e os caixeiros.
Podem ter a seu cargo ramos especiais do negocio.

Finalmente, os caixeiros trabalham no local onde se exerce o comércio e presume-se
que sdo mandatarios dum comerciante por trabalharem dentro do seu
estabelecimento.

Os caixeiros-viajantes sdo os empregados que o comerciante envia a varias
localidades, autorizando-os a realizar operagdes em seu nome.

Referéncias

Codigo Comercial, art.° 231 a 240, 245, 246, 248, 250, 253, 257 e 258
Codigo Civil, art.° 1157 a 1159, 1161, 1167, 1170 a 1172

Cddigo do Registo Comercial, artigo 10.°

Comissao

Existe um contrato de comissdo quando o mandatario executa o mandato comercial
sem menc¢ao ou alusdo ao mandante, contratando por si e em seu nome, como
principal e unico contraente. O comitente e o comissario tém as mesmas obrigagdes
que o mandante e o mandatario.

A remuneracao devida por este contrato chama-se comissdo e é sempre calculada por
percentagem ou permilagem sobre o valor das compras ou vendas.

As transaccOes efectuam-se entre o comissario e os seus clientes, ou seja, estes
obrigam-se com o comissario e ndo com o comitente.

Geralmente o comissario ndo é responsavel pela falta de cumprimento das obrigacbes
assumidas pelas pessoas com quem tenha contratado. Assim, se estes ndo pagarem,
a pessoa lesada é o comitente e ndo o comissario. No entanto, o comitente e o
comissario podem convencionar que este seja responsavel pelo pagamento integral
das vendas que realiza. Neste caso, porém, cobrara uma outra comissao chamada de/
credere.

Apos a realizagdo das operacdes de que esta encarregado, o comissario envia ao

comitente:

= no caso de compra, uma nota de compras e despesas, incluindo o valor ao prego
da compra, acrescido das despesas e da comissao estipulada;
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= no caso de venda, uma nota de venda e produto liquido, incluindo o valor ao
preco da venda, diminuido das despesas e da respectiva comissio.

Referéncias
Caodigo Comercial, art.° 266 a 270
Cédigo Civil, art. 1180°

Consignagao

Consignatario € o agente comercial que recebe mercadorias para as vender por conta
de outrem e em seu nome, mediante uma retribuicdo convencionada — a comissdo. O
consignatario apenas vende as mercadorias que tem em seu poder. Concluida a
venda ou periodicamente, o consignatario envia ao seu comitente uma conta de venda
e produto liquido, onde deduzira do valor, ao pre¢o da venda, as despesas que tenha
realizado e a sua comissao.

O consignatario vende os produtos que tem em seu poder e pode devolver ao
comitente os produtos que nao venda.

A consignagao € um caso particular de comissao, e rege-se pelas mesmas normas
que esta.

Referéncias
Caodigo Comercial, art.° 266 a 270
Cédigo Civil, art. 1180°

Representagao

O representante exerce com permanéncia as suas fungdes de representagao
comercial e tem o exclusivo das operag¢des do seu representado numa praga, numa
regidao determinada ou num pais. Muitas vezes, o representante trabalha apenas com
um unico representado.

Referéncias
Cadigo Civil, art.° 258

Agéncia

Agéncia é o contrato pelo qual uma das partes — 0 agente - se obriga a promover por
conta de outra — o principal - a celebracido de contratos, de modo auténomo e estavel
e mediante retribuicdo, podendo ser-lhe atribuida certa zona ou determinado numero
de clientes.

Assim, o agente:
11
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- tem a obrigacao de promover a celebragao de contratos;

- defende os interesses do principal;

- actua numa certa zona geografica ou junto de um determinado circulo de pessoas;

- € auténomo — apesar de estar integrado na rede de distribuigdo do principal, pode
organizar livremente a sua actividade e trabalho;

- recebe uma remuneracgao.

O contrato de agéncia é um contrato duradouro e a actividade desenvolvida pelo
agente tem natureza empresarial. Qualquer das partes pode exigir da outra um
documento assinado que indique o conteudo do contrato e de posteriores aditamentos
ou modificagoes.

No entanto, embora o agente represente os interesses do principal, € seu
representante em sentido estrito, ou seja, sé pode praticar negdcios juridicos em nome
do principal se lhe forem conferidos, por escrito, esses poderes.

Apesar disso, o agente pode receber reclamacgdes ou outras declaragdes relativas a
negocios concluidos por seu intermédio. Pode também cobrar créditos, se para tal
estiver autorizado por escrito.

Obrigacgoes do agente
O agente tem de:

= promover a celebragao de contratos;

= fazer prospeccao de clientes e aumentar a clientela;

= negociar, para que o0 processo termine com mais encomendas para o principal,

= respeitar as instrugdes do principal;

= informar o principal;

= prestar contas;

= guardar segredo — esta obrigagdo mantém-se mesmo depois de cessado o
contrato e s6 admite desvios motivados por regras de deontologia profissional;

= garantir o cumprimento das obrigacdes de terceiro — esta obrigagdo sé existe se
for convencionada por escrito e se disser respeito a contratos negociados ou
concluidos pelo agente. Na convengao na qual o agente se compromete a garantir
o cumprimento das obrigagdes de terceiro (convencdo del credere), deve
especificar-se o contrato ou as pessoas garantidas. Assim, ndo é valida uma
clausula em que genericamente se preveja que o agente garante a boa execugéo
de todos os negdcios que venham a ser celebrados.

Apds a cessacdo do contrato, o agente ndo pode exercer actividades concorrentes
com as do principal — obrigagao de nao concorréncia. Esta obrigacdo da direito a
uma compensacao monetaria apds a cessacao do contrato. No entanto, a obrigagcao
de nao concorréncia tem de revestir a forma escrita, s6 pode ser convencionada por
um prazo maximo de dois anos, e limita-se & zona ou ao circulo de clientes
confiados ao agente.

Obrigac¢oes do principal
12
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O principal tem a obrigac¢ao de:

= pagar a retribuicdo convencionada ao agente, que tem direito a ela logo que o
principal tenha cumprido o contrato ou devesse té-lo cumprido, ou o terceiro tenha
cumprido o contrato;

= A comissdo a pagar diz respeito aos contratos celebrados:

= na vigéncia do contrato;

= num prazo razoavel apoés o fim desta relagcdo, se estes tiverem sido
concluidos por causa do agente;

= que o principal celebre directamente com as pessoas incluidas na zona
geografica ou no circulo de clientes a que se refere o contrato de agéncia,
desde que o agente tenha exclusividade — sé nao tem direito a esta
comissao se a mesma for devida ao agente que o antecedeu. No entanto,
neste caso, a comissdo pode ser repartida entre os dois, se as
circunstancias o justificarem;

= Informar o agente sobre:
= 0s elementos necessarios para o exercicio da actividade;
= a aceitagao ou recusa dos contratos negociados;
= 0s contratos celebrados e as comissdes devidas.

Se o incumprimento do contrato de agéncia se dever ao principal, o agente tem o
direito de exigir a comissao.

Na falta de convengdo em contrario, o agente nao sera reembolsado pelas despesas
decorrentes do exercicio normal da actividade.

Fim do contrato de agéncia

O contrato de agéncia pode cessar por:
= acordo das partes — deve constar de documento escrito;
= caducidade — pelo fim do prazo, por morte do agente ou extingdo da pessoa
colectiva, e ainda pela verificagdo da condicdo a que as partes subordinaram o
contrato;
= denuncia — s6 nos contratos celebrados por tempo indeterminado e desde que
comunicada com a seguinte antecedéncia:
= 1 més, se o contrato durar ha menos de 1 ano;
= 2 meses, se o contrato ja estiver no segundo ano de vigéncia;
= 3 meses nos restantes casos;

Quem denunciar o contrato sem respeitar estes prazos é obrigado a indemnizar o
outro contraente pelos danos causados. Em vez desta indemnizacao, o agente pode
exigir uma quantia calculada com base na remuneragcdo média mensal ganha no ano
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anterior, multiplicada pelo tempo em falta. Se o contrato durar ha menos de 1 ano,
atender-se-a a remuneragdo média mensal da vigéncia do contrato.

= resolucdo — qualquer das partes pode resolver o contrato se:
= a outra parte ndo cumprir as suas obrigacdbes de forma grave ou
reiteradamente, sendo impossivel exigir a subsisténcia do contrato;
= se ocorrerem circunstdncias que tornem impossivel ou prejudiquem
gravemente a realizacao do fim contratual.

Esta resolucao ¢é feita por escrito e deve indicar as razdées que a fundamentam. Tem
de ser feita no prazo de 1 més apo6s conhecimento dos factos que a justificam.

Referéncias
Decreto-Lei n.° 178/86, de 3 de Julho, art.°1a 3,e 21.°,6.°a11.°,13a 16, 18 a 20, 24 a 26, 28 a 34

Concessao comercial

Neste contrato uma das partes — o concessionario — obriga-se a comprar a outra — o
concedente — para revender numa zona determinada, bens produzidos ou distribuidos
pelo concedente. O concessionario obriga-se a promover a revenda dos produtos,
numa zona determinada, beneficiando normalmente de exclusividade de revenda
nessa zona.

O concessionario suporta os custos da actividade que desenvolve; é proprietario dos
bens que distribui, comprando ao concedente os produtos para os revender.

Com as necessarias adaptacgdes, sdo aplicaveis ao contrato de concessdo comercial
as regras que regulam o contrato de agéncia.

Consorcio

Consorcio é o contrato pelo qual duas ou mais pessoas, singulares ou colectivas, que
exercam uma actividade econdmica, se obrigam entre si a, de forma concertada,
realizar uma certa actividade ou efectuar certa contribuigdo com o fim de prosseguir
qualquer dos seguintes objectivos:

= realizagdo de actos preparatérios de um determinado empreendimento ou de uma
actividade continua;

= execucdo de determinado empreendimento;

= fornecimento a terceiros de bens, iguais ou complementares entre si, produzidos
por cada um dos membros do consorcio;

= pesquisa ou exploragao de recursos naturais;

= produgdo de bens que possam ser repartidos em espécie entre os membros do
consorcio.
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Referéncias
Decreto-Lei n.° 231/81, de 28 de Julho, art.s® 1 e 2

Associagao em participagao

Trata-se da associacdo de uma pessoa singular ou colectiva a uma actividade
econdmica exercida por outra, ficando a primeira a participar nos lucros e perdas que
desse exercicio resultarem para a segunda. E elemento essencial deste contrato a
participagao dos lucros, podendo nao haver participagao nas perdas.

Referéncias
Decreto-Lei n.° 231/81, de 28 de Julho, art.° 21

Franchising

O franchising consiste num processo de colaboragdo entre dois agentes comerciais
em que o produtor dos bens ou servigos (franquiador) podera expandir rapidamente o
seu negocio, sem necessidade de fazer um investimento ou, pelo menos, reduzindo-o
ao necessario a essa expansao, e o comerciante independente (franquiado) tera a
oportunidade de se tornar proprietario de um negécio, com menos riscos dom que os
normais, pois passa a beneficiar da experiéncia e organizagdo empresarial do
franquiador, integrando-se na sua rede de distribuicéo.

Este regime nao esta regulado em Portugal. Trata-se, por isso, de um contrato
juridicamente atipico, ou seja, n&o previsto na lei, que se desenvolve de acordo com
a vontade das partes. Rege-se pelas regras gerais dos contratos em tudo o que néo
tenha sido licitamente acordado pelas partes.

Considera a doutrina e a jurisprudéncia dos tribunais que este contrato € um acordo
entre dois agentes econdmicos distintos e independentes, o franquiador e o
franquiado, através do qual o primeiro se compromete a conceder ao segundo,
mediante contrapartidas, um determinado conhecimento ou experiéncia em certa area
do negdcio (know-how) com vista ao fabrico ou venda de produtos ou a prestacio de
servigos, ficando por seu lado o segundo autorizado a utilizar uma série de atributos
exclusivos, tais como o conhecimento do mercado, uma marca, os sinais distintivos,
etc., obrigando-se a usar todos os elementos que Ihe sdo prestados, em conformidade
com as orientagdes do primeiro.

O prazo do contrato é variavel, mas considerando os investimentos que sao
efectuados, deve perdurar pelo tempo suficiente para permitir o retorno do
investimento, bem como mais alguns anos com vista a obtengcdo do beneficio do
negécio. Nesta medida, deve estipular-se no contrato o direito automatico de
renovagao por, pelo menos, um periodo.
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Devem também ficar estipuladas as obrigacbes das partes envolvidas. A este respeito
destacam-se desde logo:

Obrigagdes do franquiador:

- conceder ao franquiado as licengas necessarias para a utilizagdo das patentes,
marcas, desenhos e modelos pelo franquiado, em fungdo do tipo de produtos ou
servigos que sao objecto do negdcio;

- colaborar com o franquiado e assisti-lo nas tarefas de montagem e instalacdo do
estabelecimento, bem como na seleccao do pessoal,;

- prestar ao franquiado a informagao necessaria;

- fornecer know-how, assisténcia técnica e conhecimentos de mercado e tecnoldgicos
para a comercializagdo dos produtos ou a prestagcdo dos servigos objecto do contrato;
- assegurar, com ou sem colaboragcdo do franquiado, a promog¢ao dos bens ou
servigos objecto do negdcio;

- impedir outros franquiadores de exercer, directa ou indirectamente, qualquer
actividade em territério onde entrem em concorréncia com o seu parceiro do contrato.

Direitos do franquiador:
- interferir na organizacao comercial e financeira do franquiado; e
- estabelecer os planos de actuacdo comercial e publicitaria do franquiado.

Obrigagodes do franquiado:

- planificar atempadamente as encomendas;

- manter um nivel minimo de existéncias;

- prestar servicos de garantia aos clientes, assegurando-lhes a devida assisténcia, tal
como se fosse o franquiador;

- realizar um volume minimo de negécios;

- respeitar os métodos, normas de qualidade, prescricdes e standards do franquiador;

- manter as instalagdes, mobiliario, decoragdo, mostruarios e material comercial nas
condigdes estipuladas pelo franquiador;

- reconhecer a férmula franchisada e reproduzi-la, comprometendo-se a usar o know-
how, as marcas e os sinais distintivos objecto da licenga;

- ndo vender bens ou servigcos n&o abrangidos pela licenga, sem o consentimento do
franquiador;

- manter sigilo sobre o know-how, os conhecimentos técnicos e os segredos
comerciais do franquiador, mesmo para além do termo da licenca;

- nao fabricar nem distribuir produtos concorrentes dos que sao objecto da licenga,
quer no territério da sua licenca, quer no territoério de outro franquiado da mesma rede;
- ndo adquirir participacdes financeiras (quotas, acgdes) no capital de concorrentes do
franquiador, sempre que este investimento o envolva pessoalmente na execugao de
actividades concorrentes;

- fornecer ao franquiador todas as informagdes Uteis sobre a evolugédo do negécio;

- permitir as inspecgdes destinadas a verificagcao do inventario e da contabilidade;

- apresentar anualmente ao franquiador o seu balangco e contas e comunicar-lhe o
volume de negdcios realizado;

- pagar uma remuneragado ao franquiador, nos termos que tiverem sido fixados no
contrato (que podera ser uma importancia fixa ou, como €& mais habitual, uma
percentagem sobre o volume das vendas).
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Direitos do franquiado:

- utilizar a marca e todos os sinais distintivos do comércio do franquiador, de forma a
que o publico em geral o identifique com este, por forca da utilizagao da sua imagem
comercial; e

- podera ter o direito exclusivo de venda dos produtos do franquiador para
determinada zona.

Do contrato de franchising devem constar as seguintes clausulas, devidamente
detalhadas:

- condi¢gdes de cedéncia da marca e dos demais sinais distintivos utilizados pelo
franquiador;

- condicdes de transmissdo dos conhecimentos técnicos e comerciais testados;

- formas que devera revestir a prestacio de assisténcia ao franquiado;

- obrigagdes minimas do franquiador em matéria de marketing e publicidade, a quem
cabe normalmente a responsabilidade das campanhas;

- promogao e langamento de novos produtos, apoio informatico, entre outros.

- correcta identificacao das partes, isto €, do franquiador e do franquiado, com vista a
prevenir eventuais dificuldades relativas a responsabilidade do compromisso
assumido, no futuro.

O franquiado deve assegurar-se de que estd a negociar com os legitimos
representantes da marca, devendo para isso consultar os registos do Instituto Nacional
da Propriedade Industrial.

A exclusividade territorial, que estabelece a proibicdo de outro franquiado ou até
mesmo o franquiador de vir a desenvolver actividade concorrente na sua area de
actuacao, é também fundamental, tal como a assisténcia técnica do franquiador, para
que o franquiado tenha assegurado todo o apoio necessario antes e depois da
abertura do negécio.

O contrato deve ainda elencar as obrigagdes cujo incumprimento legitima a resolugao
unilateral do contrato e a forma como deve ser feita essa resolucao.

Por outro lado, o franquiador deve apenas poder sugerir, nunca impor ou fixar os
precos de venda ao publico a praticar pelo franquiado.

A maioria dos contratos de franchising inclui uma clausula de exclusividade
reciproca, isto €, uma convencgéao pela qual se atribui ao franquiador a obrigagédo de
nao instalar um concorrente na zona territorial concedida ao franquiado, e por sua vez,
ao franquiado, o dever de nao vender ou prestar produtos ou servigos concorrentes.
Esta clausula, podera também determinar a impossibilidade de o franquiado procurar
activamente clientes fora daquele territério.

Quanto a publicidade, a responsabilidade pelas campanhas publicitarias esta
normalmente a cargo do franquiador, que assegura a coordenagao e a uniformidade
das iniciativas nesta area. No entanto, o franquiado podera organizar e promover as
suas proprias campanhas publicitarias, se o contrato o previr, e desde que estas
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tenham sido aprovadas pelo franquiador. Por outro lado, o franquiado, também por
disposicdo contratual, podera ser obrigado a investir em publicidade uma
percentagem do seu volume de negdcios ou a contribuir para as despesas da
publicidade promovida pelo franquiador.

A remuneracgao (royalties)

Como contrapartida das prestagdes fornecidas pelo franquiador, devem ser fixadas no
contrato as remuneragdes que o franquiado deve pagar ao franquiador, a forma como
devem ser calculadas e de que modo e quando devem ser pagas. Designadamente,
podera ser estabelecido um direito de entrada inicial (initial fee ou front-money), a
pagar numa ou em varias prestacdes, ou ainda, para além desta entrada, uma
prestacao periodica (continuing fees). Esta pode ser fixada a partida ou ficar
dependente do volume de negécios a realizar pelo franquiado, ou dos seus lucros
liquidos, ou pode ainda ser integrada no precgo dos bens a fornecer pelo franquiador.

Transmissao da posicao contratual

Por norma, a liberdade de transmissao da posigcao contratual por parte do franquiado é
limitada, por causa dos critérios que levaram o franquiador a escolhé-lo como parceiro
de negocio, a formagao que lhe prestou e aos conhecimentos técnicos e segredos
comerciais que lhe transmitiu. Dai que regra geral, estes contratos contenham
clausulas que impedem o franquiado de trespassar ou ceder temporariamente o seu
estabelecimento, sem a autorizagdo do franquiador, ou que impossibilitam a
transmissdo das participacbes sociais da sociedade franquiada, sem prévia
autorizacao do franquiador.

Cessagao do contrato

O contrato de franchising pode cessar pelas varias formas admitidas na lei,
designadamente:

- caducidade - o contrato cessa quando terminado o prazo de duracao estipulado ou
quando houver oposi¢cao a renovagao, se tiver sido estipulada a renovacao automatica
do contrato;

- denuncia - se o contrato tiver sido celebrado por tempo indeterminado, pode cessar,
a todo o tempo, por vontade de uma das partes, devidamente comunicada a outra,
mediante denuncia. Essencial nestes casos € estabelecer um prazo de pré-aviso
razoavel e determinar se havera ou nao lugar a pagamento de indemnizacoes.

- resolugao - o contrato pode cessar quando ocorra incumprimento, por qualquer das
partes, das obrigagbes a que estava vinculada, nas situa¢des previstas na lei ou no
contrato, podendo a parte faltosa ter que indemnizar a outra por prejuizos que lhe haja
causado.

Em qualquer dos casos o franquiado deve restituir ao franquiador tudo o que recebeu
deste e cessar a utilizagdo dos sinais distintivos do comércio do franquiador.
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Referéncias

Regulamento (CEE) n.° 4087/88, de 30 de Novembro e Regulamento (CE) n.° 2790/99, de 22 de
Dezembro, da Comisséao, relativos a aplicagdo do n° 3 do artigo 81° do Tratado CE a determinadas
categorias de acordos verticais e praticas concertadas;

Caodigo Deontolégico Europeu para o Franchising

Transporte

Contrato de transporte comercial é aquele em que uma empresa se obriga a conduzir
pessoas ou bens, de um local para outro, mediante certa retribuicao.

Este contrato é comercial quando os transportadores tiverem constituido empresas ou
companhias com funcionamento regular e permanente.

A remuneracao pelo transporte de mercadorias por mar chama-se «frete», e por terra
«porte» - quer seja ferroviario ou rodoviario.

No transporte de coisas intervém geralmente trés entidades:

= expedidor - que encarrega outrem do transporte;
= transportador, condutor ou carregador - que efectua o transporte;
= destinatario - que recebe a mercadoria.

No transporte de pessoas, existe apenas o transportador e o passageiro.

O contrato de transporte de mercadorias pode ser realizado verbalmente ou por
escrito. Neste ultimo caso é representado pela guia de transporte, documento que o
transportador entrega ao expedidor e que prova que este entregou aquele as
mercadorias a transportar. O expedidor deve assinar um duplicado da guia, que fica
em poder do transportador e que acompanhara as mercadorias.

A guia de transporte, que pode ser a ordem ou ao portador, € um titulo de crédito
facilmente negociavel, quer por endosso, se for a ordem, quer por entrega a terceiro,
se for ao portador.

Todas as questbes relativas ao transporte devem ser decididas pela guia de
transporte. No entanto, faltando a guia ou ndo contendo ela as indicagdes necessarias,
as questdes que surgirem devem ser resolvidas pelos usos do comércio, quando
existam, ou nos termos gerais de direito.

Referéncias
Cdédigo Comercial, art.® 366, 369, 370, 373
Cadigo Civil, arts. 1154° e SS.
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